
«ПроДавай!»
Конспект-гайд от Анны Гордеевой

онлайн-школа

Буду

Кондитером

Как делать 
от 4 000 рублей в день 
на десертах, даже если  
у тебя 50 подписчиков



Аспект продажи

ПРОявляться

ПРОдавать

ПРОдвигаться

Психологический Технический Эмоциональный



Сделай зачистку: удали всех, кто не поддерживает тебя, 
кажется, что не поддерживает, будет обсуждать за спиной или 
просто бесит.



Какой акк был у тебя изначально? Личный или рабочий?



Если личный и тебя они все смущают, удаляй страницу.  
Или блокируй точечно. Тогда тебе будет нестыдно.



Если рабочий, блокируй.



Все, молодец.



Теперь у тебя есть чистое поле для продаж.

И перекати-поле тоже есть.



Вот тебе пара советов по набору подписчиков.

Как продавать, когда у тебя 
 

и половина из них — 
родственники

100 подписчиков



 Целевые хэштеги
 Пошататься по блогерам и подписаться на комментаторов
 Заводи знакомства, выстраивай отношения, контакт. От 

души. Искренне
 Продать — от слова дать. ИЗ ДУШИ!

 Нормальная шапка
 Минимум 12 постов с зачетными текстами: знакомство, 

обучение, сами десерты, состав и т.д.
 Закрепы с отзывами и цена 
 Понятное позиционирование, а не «Готовлю все и сразу» 

(+100500 к экспертности)
 Нет отзывов — пиши сама

Прежде, чем звать в аккаунт людей, должен быть минимум:

Если у тебя все впорядке с личным брендом, фото, 
копирайтингом, сделана распаковка — этого достаточно, 
чтобы человек остался. 

Откуда берутся 
подписчики бесплатно

Подготовь аккаунт

Целевые хэштеги
Заводите знаком- 
ства, выстраивайте  
отношения, контакт

Блогеры
Продать — от слова 
дать. ИЗ ДУШИ!



Нет? Купи курс по личному бренду.

Не хочешь?

В интернете полно информации — внедряй. Это возможно, 
если есть желание.



Не бойся того, что у тебя будет сначала 1 продажа за 2 недели, 
потом 2 и т. д.



Если хочешь иметь уровень заказов, как у меня за 8 лет, нужно 
быть или единственными в нише, или несколько лет 
поработать, такие вот новости.



Если думаешь, что мне было проще, что я была чуть ли 
не единственная, то давай разберёмся.



Тогда не было культуры заказа десерта.

Дом кондитер ассоциировался с кошками и подгузниками 
на одной столешнице с тортом.



Сейчас все иначе: заказать торт у частного кондитера —  
это норма.

И если у тебя крутой 
личный бренд, фото, 
копирайтинг, сделана 
распаковка — этого 
достаточно, чтобы человек 
остался



Вот мы подбираемся 
к главному вопросу:

Тебе нужно 
продать 
не идею 
заказать торт 
в принципе, 
а сделать это 
именно у тебя

Почему у кого-то покупают,  
а у кого-то — нет

Как думаешь, почему у тебя не покупают?


 Мне кажется, что 

. 



«Потому что кондитеров полно. Ниша переполнена. В каждом 
подъезде по кондитеру».



Принцип потребительского магнита.

ниша переполнена, не понимаю, как 
выделиться



Давай разберемся, почему.



Цена?



Отсюда один из самых распространенных страхов, которые 
мешают продавать и зарабатывать.

Пример. Ты решила сделать подарок маме. Она любит, 
допустим, свечи.

Но не обычные из хозяйственного, не церковные, 
а ароматические — ручной работы.



Заходишь в соцсеть, как будешь искать и выбирать?



Хештеги и название профиля.



Дальше что?

Насыщенная ниша — не причина того, что у тебя мало 
заказывают.



Это причина того, что заказывают .НЕ У ТЕБЯ

Боюсь поднимать цены, 
потому что

У других

дешевле Я новичок



Поиск выдал несколько страниц. Все в твоем городе, все 
красивые.



Как определить, у кого взять.



В некоторых не написана цена. Будешь заморачиваться 
и писать, спрашивать?



Я нет.



Дальше. В одном аккаунте будут под каждым фото 
пропитанные оргазмами от своего дела посты ИЗ ДУШИ, 
в другом — шаблонные фразы про атмосферу. В нашей нише — 
натуральные ингредиенты и т. д.



Или пост-наезд на покупателя в любом формате: не так 
спросили, не так заказали, не цените, мало покупаете и т. д.



Кто отсекается? Очевидно.



А потом увидишь, что одинаковая по объему свечка у одной 
стоит 300₽, а у другой — 900₽. Маме. Подарок. За 900₽ 
наверняка круче. Берем?



Для мамы надо самое лучшее.

А лучшее, как правило, стоит дороже.

Не дороже всего на свете, а хотя бы дороже, чем дешевое.



А теперь взгляни на себя через эту призму, когда ты боишься 
поднять цену на 200₽, потому что ингредиенты подорожали, 
да и кушать хочется. Играют они роль для покупателя?



Не цена. Идем дальше.



Почему еще покупают не у вас? Если это не цена, то что?

ЦЕННОСТЬ



Цен́ность — важность, значимость, польза, полезность чего-
либо. Внешне ценность выступает как свойство предмета или 
явления. Однако значимость и полезность присущи 
им не от природы, не просто в силу внутренней структуры 
объекта самого по себе, а являются субъективными оценками 
конкретных свойств, которые вовлечены в сферу 
общественного бытия человека, человек в них заинтересован 
или испытывает потребность.

Это еда. Набор белков жиров углеводов.



Который приобретается по определенному поводу. 



Ценностью его наполняет личность того, кто его создал, или 
уникальность самого творения.



Задумайтесь прямо сейчас. Ведь люди покупают у людей!

Что такое ? ценность
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У десерта ценности нет



По умному — распаковка экспертности.



Если ты печешь безглютенку, расскажи об этом.

Если твой кот аллергик, расскажи.

Любишь рисовать — расскажи.

К тебе придут такие же.

В тебе докуя уникальности, которую ты считаешь 
заурядностью.



Что в твоей жизни есть такого, на тему чего 
ты могла бы дружить? Вот это и транслируй, чтобы пришли 
люди, близкие по духу.



А как быть, если я вообще не тот человек, который умеет 
продавать?

Как стать уникальным?

Как быть если, я умею печь, 
но 

?
продавать и вот это вот 

всё, кажется не моим



Очень удобно! Деньги получать — это прям мое! А продавать — 
это прям не мое.



Ты не такой человек? Ок. Мы все разные. И кто на что учился. 
Тогда притворись им! Войди в образ.



Сейчас будет презентация кейса.

Где я сама вошла в образ.

В образ себя 8 лет назад.

Когда меня вообще никто не знал.

Но я хотела знать всех.

Когда у меня из инструментов был только миксер с насадкой 
венчик и комок энтузиазма.

Когда в меня нихрена никто не верил, кроме меня самой.



И прежде, чем я начну показывать этот кейс, я сделаю самую 
важную оговорку.

вы продоёте

десертов?

красивое...

нет, просто

пеку



Для успеха 
любого 
предприятия 
или затеи вам 

всего одного 
человека 

важно 
заручиться 
поддержкой 

Если сама в себя не веришь, то почему считаешь, что другой 
человек должен довериться тебе как специалисту? Это 
нечестно!



Если ты в себе сил поверить не находишь, то найди пару тысяч 
рублей, чтобы пойти к психологу, консультанту, терапевту 
и возьми хотя бы одну консультацию для начала. Начни менять 
действенными проверенными способами свою единственную 
жизнь, чтобы она смогла выглядеть именно так, как ты всегда 
мечтала. Чтобы чувствовать себя так, как этого достоин 
каждый, но позволяют далеко не все.



Именно эти «не все» верят в себя.

А на остальных кладут большой и толстый.

А потом остальные едут в троллейбусе на нелюбимую работу, 
проклиная понедельник.

А у тебя в пн официальный выходной, потому что ты так 
решила!



Ну что ж.

И этот 
человек— 
ты сама.



Мы уже выяснили:



 Как продавать, если мало подписчиков.

 Если ниша переполнена, это не оправдывает 
отсутствие продаж.

 Цена не решает, решает ценность.

 Разобрались, почему важно донести ценность 
себя и продукта

А теперь давай на   посмотрим, как 
создать аккаунт с нуля, продавать, не показывая себя в сториз, 
при этом донести ценность себя и продукта, завести друзей, 
набрать первых подписчиков и сделать 17 000 рублей  
за 4 дня, умея готовить всего один десерт!



Все, о чем мы говорили сегодня, я применила на деле и сейчас 
покажу как именно.



Итак. Этот эксперимент я провела СПЕЦИАЛЬНО для нашего 
веба.

Я создала акк прямо с нуля.

Я не продвигала его платно.

Я даже не использовала свои фото!

Все рулеты — работы студентов из фотобанка нашей школы.

И не записала ни одной истории с говорящей головой или 
голосом. Не показала свои фотки.

РЕАЛЬНОМ ПРИМЕРЕ

Резюме



Сразу запулила 12 постов.

На одном дыхании, потому что мне это интересно было.



И посмотрите.

Ноль подписчиков.

Но куда я их зову?



Смотрим профиль.

@rulet_cabriolet



Ага, название. Из него  
понятно что тут делают.

Есть дурацкая рифма  
для запоминаемости.

Смотрим шапку.

У нас появляется смысл.

Я не просто «Таня закажи рулет».

Я Таня, которая поперла против мужика!

Поспорила! И чет выиграет даже!

У Тани уже есть миссия, харизма, цель, а ведь она сама — 
несуществующая женщина!



Сумма спора при этом ощутимая, но реальная.

Кстати, имя надо бы добавить прямо в шапку. И телефон для 
связи. Я не сделала этого, чтобы не вычислили.



Как мы охарактеризуем человека с таким оффером?



А теперь посмотрим, как Таня будет проявлять себя дальше.

Нейминг

Шапка профиля

1

2
3
4



Первый пост



Посты

 Пост с УТП

 Пост о продукте

 О себе 

 Побуждение к действию 

 Пост-вызов



1



2



3



4



5



6



7

Из души.

Без шаблонов. 

С житейскими ситуациями.

С юмором.

Несколько в день. 

Целевые хештеги.



Сториз

Показывай своё отношение и эмоции через простые 
позитивные посылы





Дай понять подписчику, 
насколько он важен



Лично приветствую 
в сторис

И даже отмечаю в сториз



Ещё один пример, как 
отметить нового человека  
в сториз



Приветствие



Продвижение. 
Подписки и комментинг  
ОТ ДУШИ

Дальше начинаю подписываться и комментить разных 
понравившихся людей. Не крупных блогеров. А средних.



Нахожу их через блогеров и специалистов в комментах.

Выбираю интересных мне девочек.



И подписываюсь.



Слежу.

Комментирую.

Всё от Души.

Смотрю все истории девчонок.

Читаю посты.

Мне пипец интересно узнать их!

ОНИ — это я!!!

А я — это они)))

+++



Подписки и комментинг  
ОТ ДУШИ



Пишу в Директ первая. 

!
НЕ ШАБЛОННЫЕ 
СООБЩЕНИЯ



Розыгрыш рулета  
с репостами

Понимаю, что процесс бы ускорить, и запускаю розыгрыш.

Делаю рилс.

Но прежде — подводку к нему в сториз.



Розыгрыш рулета  
с репостами



Розыгрыш рулета  
с репостами



Важно! 



Красивое видео и понятная механика.

Обязательно с подпиской, репостом в историю,  
а не отметками.





Каждого подписчика вновь 
приветствуем лично!

Делаем репосты тех, кто добавил свои эмоции, а не просто 
участвует в розыгрыше.



Статистика Reels  
с розыгрышем рулета



Я сама лично писала 
блогерам с просьбой 
поучаствовать 
в розыгрыше



Заработало! Первый заказ

И таким образом получаю первый заказ!

В первые же сутки!

Отмечаю в сториз заказчика.

Делюсь эмоциями.

Таким образом создаётся



маленькое уютное сообщество 



Делюсь значимостью 
и ценностью первого 
заказа в сториз



Делюсь значимостью 
и ценностью первого 
заказа в сториз

Что сподвигло?



Второй заказ



Динамика спора в постах 
и сториз





Отзывы

С подводкой, значимостью и Таниным отношением.





Дружба

Скринов не будет — это личное :)



Закрепы 
для новеньких

в актуальном 



Рулет победителя

Почетная возможность заказать финальный Рулет.



Заказ финального рулета



Финал!  
Через реальные эмоции: 
радость, волнение, 
благодарность



Финал!  
Через реальные эмоции: 
радость, волнение, 
благодарность



Итоги 4 дней 

 Публикаций +23  

Рилз +4  

Репостов +40 
 
Сториз +93  
(без лица и говорящей головы!)

 Подписчиков +50

 Портрет Аудитории:   

- Девушки 25-40; 
- Есть дети до 10 лет; 
- Интересуются и занимаются      
творчеством; 
- Живут в Челябинске; 
- Замужем; 
- Ведут Инстаграм.



Итоги 4 дней 

при 50 подписчиках

 Охват постов > 9

 Просмотры сториз 65 


 Просмотров рилз (макс.) 3100

 Заказов 

 Заказы: 
- Юлия — 2шт — 4000₽ 
- Элла — 2шт — 4000₽ 
- Дарья — 1шт — 2000₽ 
- Мария — 1шт — 2000₽ 
- Анастасия — 1шт — 2000₽ 
- Юлия — 1шт — 2000₽ 
- Юлия — 0.5шт — 1000

 Итого 17.000₽



Итоги 4 дней 

при 50 подписчиках

И что мы видим?

Аудитория — это ЗЕРКАЛО!

Моя аудитория — это я!

В том числе я!



Опиши 8 словами сейчас свою аудиторию.



Добро пожаловать. Сейчас ты говоришь о себе.

И это твое отражение.



Потому что в том же Челябинске, где я сейчас, совершенно 
разные портреты будут.



Какой главный вывод мы можем отсюда сделать?



Что будет нравиться мне, будет нравиться моей аудитории.

Что триггерит меня, то триггерит мою аудиторию.



Выпиши себе список из 25 СВОИХ ЛИЧНЫХ триггеров.

Тех, которое откликнутся и у твоей аудитории.

Когда ты покупала что-то в последний раз?

Что тебя зацепило?

Что было решающим фактором?



Вывод.

Монетизация руб/чел — 340

Стань тем, для кого ты хочешь работать



«Таня» , 
несмотря на то, что она только создала 
аккаунт.



Это равносильно тому, что я в своём 
основном аккаунте продала бы  

!

продавала по ценам Ани Гордеевой

за 4 дня на 19.000.000

Или что для этого нужно обязательно светить лицом и жопой 
в сториз и рилз?



Или что новичок, которого никто не знает, не может 
продавать?



И не может делать это по нормальным ценам?

Важно

Вы всё ещё считаете, что 

?
для продаж нужен большой 
аккаунт

₽




